Kyp6atos Kupunn

MapTHep,
TPeHep-KOHCY/IbTaHT

Mpodunb

Kvpunn KypbaToB Hayan cBoto TpeHepcKyto
kapbepy B 2009 rogy. 3a aTo Bpemsi 6bino
nposefeHo 6onee 600 TPEHNHIOBBIX MEPONPUATUIA
KaK BHYTPU KOMMaHWK, Tak 1 B POfN BHELLHEro
nposangepa. Kapbepy TpeHepa Kupunn Havan

B KpyMHOM mexayHapoaHoin FMCG komnaHuu,
pykoBoaun otaenom npogax (6onee 300
COTPYAHUKOB), OTAENOM 0byyeHus (12
pernoHarbHbIX TPEHepoB), BCTPOUIT CUCTEMY
0oby4eHus B GusHec npoLiecchbl oTAena Npoaax,
YTO 3HAYUTENBHO MOBLICUIIO APPEKTUBHOCTL
pe3ynbTaToB Npoaax.

Kvpunn obyunn 6onee 2000 YenoBek No Takvum
TemaMm, kak: HaBblkn npogax; HaBblku
neperoBopoB; HaBbIku MyOMUYHBIX BbICTYNNEHNI;
HacTtaBHn4yecTBO; HaBblku ynpasneHus.

B npogaxax Kupunn ¢ 2003 roaa, y Hero ectb onbIT
paboTbl B Takmx cchepax kak: FMCG, Sport retail.
OaHUM 13 CBOUX NYYLLNX AOCTWDKEHUI OH cUMTaeT
BHeZIPEeHWs! KOMMIekca oby4aloLLmnx MeponpusTUi
Ansa otaena npoAax, YTo No3BOMUMO YBENUYUTL
KkntoyeBble nokasaTtenu npopax: O6bem npoaax

Ha 14%; Quctpubyumto krtoyeBbix sku ¢ 60 go 83%.

YnpasneH4yeckuit onbIT Kupmnn nonyyumn

¢ 2007 no 2010 rog, pykosoas 50 ToproBbIMU
npeacTasuTensammn n 7 cynepeansepamu,

a Tawke ¢ 2011 no 2015 pykosoas

12 pervoHanbHbIMK TpeHepamu 1 500
pykoBoautenamu (pyHKLMOHaNLHO no
HacTaBHUYECTBY).

OcHOBHbIE KJ/IMeHTbI

3a BpeMs paboTbl Kupunnom KypbaToBbim
6bInM NpoBeAeHbl NPOrpaMmbl PasBUTUS U
KoprnopaTuBHblE TPEHUHTW AT KOMNaHWiA:
«Cbep», «<HEINEKEN», «Nestle», «HopHukenb»
«BbaHk CaHkT-leTepbypr», «PocTtenekomy,
«PocHedTb», «Henkel», «bawHedTb» «Henkel
Central Asia», «HITMK», «/Hrocctpax», «Mars»,
«Wrigley», «CeBepcTtanby, «Jlykonny», «OMK»,
«KoHautepckas cdabpuka um. H.K. Kpynckoity,
«Danone», «XopTtuua», «Beeline»,
«3apybexHedTby,«pynna komnanun UMMMy,

«CooperVision», «International Paper»,«bantuitckun

3aBog — CypnoctpoeHuey, « TAKEJA», «Pfizer»,
«VK», «TpaHcKoHTelHep», «Tommy Hilfiger»,
«Schneider Electric», «ID Logistics», «Nielsen»,
«X5 Retail group», «Olam» wu np.
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3HaKoBble MpPOEeKTbl

¢ «KynbTypa pa3sutusi cotpyaHukos» ans TOP pykosoauTenemn

¢ «OueHKa 1 pasBuTME HABbIKOB NEPEroBOpPOB»
AN COTPYAHWKOB 1 pyKoBoauTenemn noapasaeneHui.

* «High Performance Team» ¢ TOP komaHaamu

. BHe,u,peHme CTaHOapToB npoAax N HactaBHMYeCTBa
Ha paboyem mecTe

¢ PasBuTMe neperoBopHO KOMMETEHLUM B paMKkax nporpamMmebl
«MBA Cb6epbaHk YH1BEpPCUTET»

« «Crtpaternueckune ceccum» ¢ TOP komaHgamm FMCG, Pharma,
MpoussoacTso.

O6paszoBaHue u ceptupukaumusa

UNIVERSITY OF MICHIGAN
2007 -  Successful Negotiation: Essential Strategies and Skills
no
HacTos
wee
Bpems

WHctutyT Koyumnra (CI16)
CepTtudwumkar “KoyunHr B 6usHece”

International College of Business-Trainers
CepTtudumkar “busHec-TpeHep”

London Institute of Leadership & Management.
Ceptudmkat “Action learning facilitation”

YHusepcutet Putopuku, Opatopckoro Mactepctsa
CepTudmkat “Opatopckoe MacTepcTBO AN TPEHEPOB

WuctutyT TpeHuura (CI16)
CepTtudumkat “TpeHuHr anst TpeHepos”

HEINEKEN Global Academy
CepTtudukar TpeHepa “My Line Manager is My Coach”

2002 -  CaHkT-MNeTtepbyprckas NocyaapcTBeHHas
2007 NecotexHuyeckasa Akagemma um. C. M. Kupoea
["ocynapcTBeHHbI Aunnom “UHxKeHep-NpoeKTUPOBLLMK’

Kapbepa
2015 - 00O “Cann Bann” (www.sellwell.ru),
ceityac  TPEHMHroBasi KOMMaHUA
MapTHep, TpeHep-KOHCYNbTaHT
2011 - OOO “XeMHekeH”, NMBOBapeHHasi KOMMaHus

2015 MeHemxep no obyyeHmio

2009 - 0OO0O “XeWHekeH”, NMBOBapeHHasAs KOMNaHusA
2011 BuaHec-TpeHep

2007 - 0OOO “XemHekeH”, NMBOBapeHHass KOMMNaHuWs
2009 TeppuTopuanbHbIn MeHeokep

2006 - 0OOO “XeWHekeH”, NMBOBapeHHasA KOMMNaHUA
2007 MeHekep no npogaxam

2003 - 00O “Aagmpac”, sport retail

2005 MeHemxep no npogaxam
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